
Ihr Profil

•	 Ein abgeschlossenes Studium in der Elektrotechnik 	
	 oder eine abgeschlossene Ausbildung als staatlich 	
	 geprüfte/r Techniker/in im Bereich Elektronik
•	 Solide, mehrjährige Berufserfahrungen im Vertrieb 	
	 eines Industrie-/Fertigungsdienstleistungs-		
	 unternehmens und nachweisliche Erfolgsorientierung
•	 Fundierte Kenntnisse von Fertigungsprozessen und 	
	 Fertigungsverfahren, insbesondere in der Herstellung 	
	 elektronischer Baugruppen und Geräte 
•	 Ausgeprägte Kommunikations- bzw. Verhandlungs-	
	 stärke sowie ein empathischer und souveräner Auftritt 	
	 gegenüber unseren Kunden
•	 Verantwortungsbewusstes Handeln und eine hohe 	
	 Belastbarkeit zeichnen Sie aus
•	 Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
•	 Hohe IT-Affinität, sicherer Umgang in MS-Office

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen

Senior Sales Manager – Vertrieb EMS (m/w/d)

Wir bieten Ihnen eine verantwortungsvolle Position mit Gestaltungsspielraum und einer attraktiven, leistungsorientierten 
Vergütung. Moderne Arbeitsmittel wie Firmenwagen, Laptop und Smartphone gehören selbstverständlich dazu. Sie arbei-
ten in einer modernen Umgebung und einem motivierten Team und profitieren gleichzeitig von der Möglichkeit, überwie-
gend vom Homeoffice aus mobil zu arbeiten. Darüber hinaus erwarten Sie vielseitige Entwicklungsperspektiven in einem 
wachsenden, zukunftsorientierten Unternehmen.

Was wir Ihnen bieten

Nun sind Sie am Zug - bewerben Sie sich jetzt!
Senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen an jobs@lintec-electronics.de. Werden Sie Teil unseres             
Teams und tragen Sie dazu bei, unsere gemeinsamen Visionen zu verwirklichen. Mehr Informationen erhalten Sie unter 
www.lintec-electronics.de.

Ihr Ansprechpartner rund um die Position ist: Herr Meik Hahn 

Ihre Aufgaben

•	 Betreuung und Ausbau der Geschäftsbeziehungen      	
	 mit unseren Kunden und Partnern 
•	 Identifizierung potenzieller Neukunden sowie aktive 	
	 Akquisition im Bereich Electronic Manufacturing 		
	 Services (EMS)
•	 Marktbeobachtung, Identifikation und Analyse sowie 	
	 Ausbau neuer Markt- und Kundensegmente 
•	 Planung, Umsetzung und Nachverfolgung von       		
	 branchenspezifischen und verkaufsfördernden 		
	 Vertriebsaktionen
•	 Steuerung und Nachverfolgung der Angebote bis zur 	
	 Überleitung in die Fertigung 
•	 Repräsentation des Unternehmens auf Messen, 		
	 Verbands- und Branchenveranstaltungen

Die LINTEC Electronics GmbH ist ein erfahrener Fertigungsdienstleister rund um elektronische Baugruppen und Geräte 
und bietet ganzheitliche Lösungen von der Prototypenfertigung bis zur Serienproduktion. Zur Erweiterung unseres Ver-
triebsteams suchen wir einen Senior Sales Manager (m/w/d), der neue Kundenpotenziale erschließt, bestehende Partner-
schaften weiterentwickelt und Projekte von der Angebotsphase bis zum Serienstart begleitet. Technisches Verständnis, 
Erfahrung im Electronic Manufacturing Services‑Umfeld und ein souveränes Auftreten bilden dabei die ideale Grundlage.


